DAS  RAHMENPROGRAMM

- rámcový program

Die Firma bietet ihre Gäste, wenn sie einen Konkurenz veranstalten, Asflug, Essen, Besuch des Museums, die Unterhaltung, Sichtiguns

· ein vorzügliches Menü (výtečné) 

· die Stadt besichtigen oder die Ausflüge um die Umgebung

· die Auswahl des Essen ist bei der Vorbereitungen für die Vertriebskonferenz ein wichtige Punkt

· die Sekretärin bespricht mit dem Chef das Menu – Vorspeise, Kauftegerichte und Nachspeisen 

Was muss das Verhandlungsprotokol umfassen? 

· die Auswertung der Konferenz

· der Abschluss der Konferenz

· ob das Ziel erfüllt geworden ist

· die Teilnahme

